Quelles questions
me poser a
chaque étape

de mon projet ?

Affiner monidée

[> e Est-ce une opportunité pour moi ?
Est-elle cohérente avec mon projet perso ?

e Ecouter mes pairs me donne-t-il envie ?

e Quelle est monideée précise ?
Quels sont les contours de mon projet ?

>

O
\

Développer

Mettre toutes les

- « OU &tre hébergé ?
chances de mon coté H GLTE NELEIIE

e Comment adapter ma stratégie commerciale suite
aux premiers bilans de la situation de mon entreprise ?

e Comment me servir des outils numériques
pour mieux vendre, communiquer et gérer ?

e Comment poursuivre ma montée
en compétences entrepreneuriales ?

VAR

\

e A quelles communautés d’entrepreneurs acceder ?
e Comment recruter mon premier salarié ?

GE

Appui aux entrepreneurs

bge.asso.fr

Structurer
D‘

Financer —

e Mon projet est-il viable ?

e Quel est mon business plan ?
Mes strategies commerciale et de communication ?

e Quels sont mes choix administratifs, juridiques et fiscaux ?
e Quels sont les premiers retours suite au test de mon activité ?

« Comment puis-je acquérir les competences
entrepreneuriales clés ?

0,

<

e Quels sont mes besoins financiers ?
Quel doit étre mon endettement ?

‘ e Que veulent les financeurs et comment les convaincre ?

e Avec quels partenaires financiers (associatifs,
bancaires...) dois-je étre en relation ?

#EntreprendreAvecBGE

Info 1. Conception : L'Unique Equipe.



Travaillez

vos réeflexes
TPE : comment

~ = [> e Entourez-vous et demandez de l'aide.
reussir sur

partenaires...

Ti des liens: clients, f ' ,
le long terme ? ' ssez desliens :clients, fournisseurs

Protégez-vous v

U t . e Réfléchissez tres tot <]
he ’en reprise a votre systeme de protection
perenne ! pour faire face en cas de difficultés.

e Intégrezles assurances
a votre modele économique.

AR\

N~

GE

Appui aux entrepreneurs bg e.a SSO of I‘

e Trouvez la bonneressource au bon moment.

N

(o)
»J

Renouvelez-vous

et repensez la relation clients

e Analysez et faites évoluer votre stratégie commerciale,

vos modes de distribution et votre offre.

a toutes les situations.

e Restez al’écoute du marché et diversifiez votre clientele.
e Mobilisez rapidement les ressources pour vous adapter

O

\g_ Développez votre

|

capacité a faire

e Formez-vous pour monter en compétences <]

sur des sujets essentiels.
e Améliorez votre autonomie.

#EntreprendreAvecBGE

Info 2. Conception : L'Unique Equipe.



Comment agir Inventez de

pour étre Connaissez vos nouvelles solutions
entrepreneur motivations pour s
au quotidien ? les mettre en ceuvre
chaque jour @
Restez concentré \//J’
Surmontez

sur vos objectifs, Donnez

ne cédez pas une direction et les obstacles
au stress du sens a votre projet
& o)

J'J

© ;/

N

Créez votre réseau
pour développer
votre business
Adaptez-vous pour fe—]

capter votre marche

et rebondir Administrez votre
2 entreprise avec rigueur

i ) Vendez votre produit
Soyez épanoui: / o
profitez, faites des rencontres et faites vous plaisir ! avec conviction
oo

Appui aux entrepreneurs bge.aSSO.fl" Faites-vous accompagner par BGE pour vous poser les bonnes questions et écrire votre plan d’actions ! #EntreprendreAvecBGE

Info 3. Conception : L'Unique Equipe.



Que Peut Un acces

vous apporter | aux informations,
¢ z o ’ . o
I'expérience BGE ? O wydperitt aux experts

Différentes approches
et modaliteés:

individuelle, collective, a distance

Une transmission
des savoir-faire

et des savoir-étre Un plan d'action

appliqués a votre projet o ) )
construit a partir de vos acquis,
compétences et expériences

Un apprentissage

par le faire, qui capitalise Une’mlse
sur les erreurs et les réussites enh reseau

avec des partenaires
et des entrepreneurs

e

Appui aux entfrepreneurs bge.asso.fr Faites-vous accompagner par BGE pour réussir sur le long terme ! #EntreprendreAvecBGE




553

Quels axes | @
travailler pour Expertise métier

P > —
faire déecoller votre
chiffre d’affaires ?

Organisation E Storytelling

)
o
Numérique e Réseau

°

S
oo

Appui aux enfrepreneurs b g e ) a SSO of I’

: Efficacité
opérationnelle

it

Intelligence
émotionnelle @

Une stratégie
commerciale efficace!

#EntreprendreAvecBGE

Info 5. Conception : L'Unique Equipe.
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Comment
réseauter pour

O
7 4 ’ ‘ Amis, familles, anciens camarades ou collegues
se developper
ﬁ& Les réseaux des salariés de |I'entreprise ChO“ChO“tez VOS

@ Clubs d’entrepreneurs, associations, collectifs Prem Iers conta Cts

Explorez votre réseau existant

Trouvez des sujets d’échanges
adapteés a chacun

pour les captiver

Soyez toujours positif,
professionnel et disponible

@ Apprenez a pitcher

Un carnet d’adresses
étoffé ! Gardez le contact

@ Invitez-les a des événements pertinents

} Mettez-les en relation avec votre réseau

@B Donnez des nouvelles, proposez un plan d’actions

Appui aux entrepreneurs bge.assa .fl" #Ent reprend reAvecBGE




Comment fixer
Connaissez votre

un prix et faire . : : T
Definissez votre prix seull de rentabilite

e 9
un deVIs ® en fonction de votre coiit pour anticiper
de revient et de votre d’éventuelles remises

positionnement sur le marché

Fixez vous

Identifiez )
un prix plancher

les prix pratiqués
sur le marcheé

Sachez, desle début,
& sile budget du client

Evaluez précisément

est cohérent avec sa demande . :
les besoins du client Abordez le sujet du prix

Envoyez une proposition

Un marché conclu rapidement

au juste prix!

e

Appui aux entrepreneurs bg e.aSSO of I'

#EntreprendreAvecBGE

Info 7. Conception : L'Unique Equipe.




Comment faire
Définissez des

du digital -
n allié ? Adoptez une strategie objectifs précis
un afiie commerciale bien ficelée pour optimiser

vos investissements
temps et argent

pour orienter vos actions numériques

~ @ ,
Gardez le méme
positionnement

Soignez et animez
votre site web

Travaillez votre
référencement
accroitre votre zone o y
it Animez et modeérez Envoyez des newsletters
VOS réseaux sociaux et publiez des actualités

Mesurez régulierement

" I’'efficacité de vos actions
ne super

visibilité digitale

/N
@bGE Découvrez notre programme d’accompagnement pour vous aider
#EntreprendreAvecBGE

Appui aux entrepreneurs bge.asso.fr a réussir la transformation numérique de votre entreprise

Info 8. Conception : L'Unique Equipe.




écoutez
Comment Restez attentif les attentes

optimiser la gestion a la qualité des clients
de sa relation
clients ?

Remerciez vos clients stratégie marketing
et prenez soin d’eux

—-

Organisez-vous

via un CRM qui vous permet

de gérer vos prospects et clients:
suivi de la relation client, suivi
des ventes et des relances...

Formez-vous
régulierement:

Des clients
fidéelisés !

e

Appui aux entrepreneurs bge.assa .fl‘ #Ent reprend reAvecBGE

Info 9. Conception : L'Unique Equipe.
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N o
ma lt riser Pou rassurer de votre projet avec des objectifs et
/ 4 ° des moyens pertinents
sa reussite ?

pour maximiser

en comprenant ses impacts
- - de votre projet, selon plusieurs hypotheses vos ventes

fiscaux et sociaux

Elaborez
un plande
S

adapté a votre cible pour
rendre visible votre offre

qui répond a vos enjeux
de développement

—

pour recruter le bon profil selon les méthodes et indicateurs
en maitrisant le coit de pilotage adaptés

pour nouer des partenariats
grace a un business plan solide

e

Appui aux entrepreneurs bge.asso.fr Découvrez nos formations pour piloter efficacement votre entreprise #Entreprend reAvecBGE

Info 10. Conception : L'Unique Equipe.
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